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die Fahrer inanziell attraktiv. So ver-
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TAXIZENTRALEN KONTERN
letzt wollen die Zentralen mit e
genen Apps scibst von der Smart-
phone-Kundschaft profitieren. Doch
das st gar micht so emnfach. Denn
wahrend Kunden mit dem Markt-
fuhrer MyTaxi in fast allen deut-
schen Grostadten ein Taxi bestel-
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Wie Smartphone-Apps |
die Macht der TAX}- .?
ZENTRALEN brechen. |

len konnen, sind die Taxizentralen g
zersplittert. Statt ciner gemenss:
men App bicten die Zentralen in
Hamburg, Munchen, Bonn, Frank-
furt, Bremen und anderen Stadten
jeweils ihre cigenen Apps an - cn
Chaos fur den Fahrgast.

Und: Uber die Apps der Taxizentra
len kann der Kunde nicht bezahlen.
Bei MyTaxi dagegen darf er den
Fahrpreis ganz cinfach per App be-
gleichen, die Suche nach Kltll#ﬂ
oder EC-Karte entfallt.
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NEUE KONKURRENZ 4
Die Taxizentralen sind unter Zug
zwang, denn weitere KonkurrenZ |
stcht bereits in den Startiocher
Das Berliner Start-up Bettertaxi bie-
tet nun neben der cinfachen Bc:-'_ﬂr_ﬁ
lung noch mehr Vorteile: Mit ,1ax%F
Sharing™ will es Kunden
die sonst Bus oder Bahn fahren Wil
den. Die App vermittelt hier cinTasi
an mehrere Kunden, dic auf cinet
Route unicrwegs sind und SK&
dann den Fahrpreis teilen. Bei ﬁ*-f
vielen Innovationen wird es dea T
xi-Zentralen  schwerfalien, “
dauerhaft hinterherzufahren. fd




